推荐单位：福建星网视易信息系统有限公司
创新创业 青春飞扬 做行业的先行者
刘灵辉，男， 1975年12月出生，福建福州人，中共党员，1998年7月毕业于浙江大学计算机科学与工程专业，本科学历，硕士学位，高级工程师。1998年7月进入福建实达网络科技有限公司（星网锐捷前身）工作，现为福建星网视易信息系统有限公司总经理，兼任福建星网锐捷通讯股份有限公司副总经理。他以创新的科研成果、丰富的研发设计及企业经营管理经验，相继荣获福建省科学技术进步奖、福建省专利奖、福州市科学技术进步奖、福建省电子信息集团优秀企业经营管理者称号等荣誉，并在2014年荣获福建省科技创业领军人才，2015年荣获福州青年五四奖章。

刘灵辉专注于音视频编解码、人机交互、流媒体传输、嵌入式软硬件等基础技术，以及云计算、大数据等战略性新兴技术的研究；累计发表论文3篇；申请专利20项、其中发明16项，现已获得专利授权8项、其中发明专利授权4项；累计承担2个国家项目、参与和承担4个省级项目及2个市级项目。
作为视易公司的总经理，刘灵辉重视企业的产学研合作，公司与浙江大学、福州大学、厦门大学、华中科技大学等高校建立了长期合作关系，逐步形成以企业为中心、开放合作产学研相结合的科技创新体系，以及创新融合应用的技术产业化机制。相继与福州大学成立“数字媒体联合实验室”，与浙江大学建立“云媒体大数据技术研究中心。为了提升公司的创新能力，他带领公司加入全国文化娱乐场所标准化委员会 、全国信息技术标准化技术委员会非结构化数据标准管理工作组、全国信息技术标准化技术委员会云计算标准工作、中国文化娱乐行业协会、福建省非结构化数据工作组等组织，参与相关标准的草拟和审查工作，推动公司标准化建设。

一、在路上，科技创新创业之路 
1998年，刘灵辉从浙江大学毕业回到福州，开始从事数字娱乐点播系统的产品研发工作。当时，国内市场上已经有了大大小小几十种的同类型产品，这些产品均采用PC的解决方案，装载的是windows系统，所以存在着系统不稳定、维护麻烦等诸多问题。刘灵辉迅速扑捉到其中的商业机会， 2004年带领他的创业团队组建了星网视易公司，开启了创业之路。作为行业里的后来者，刘灵辉以及他带领的研发团队要想后来居上，必须另辟蹊径。他们将技术创新作为研发的突破口，在业内首次使用嵌入式方案代替pc方案，自主研发了国内第一代嵌入式点播机顶盒，解决了传统pc方案的易死机、黑屏、能耗高等问题。该产品很快就受到了市场的认可，并获得了可观的经济效益。这次的成功更加激励了刘灵辉的热情，并开始了持续创新之路。
2008年，推出了魔界娱乐系统，首次在娱乐点播系统中引入触摸技术，其核心的技术（基于非均匀触摸屏三点校准技术）获得国家知识产权局授予发明专利，以及福州市科学技术进步奖二等奖。
2010年，推出了魔方娱乐系统，该产品采用智能触控、3D引擎、智能搜索、高清视频等国内领先技术，展现3D立体滑屏、飞刀式切换、泡泡点歌、K歌百度等数十项行业首创功能。该产品拥有国家发明专利10项，产品创新的智能人机交互技术 ，经过专家的认定达到国内领先水平，同时获得福州市科学技术进步奖二等奖。

2012年，推出了魔云娱乐系统，该系列产品应用人机交互、云计算、移动互联、数据分析和挖掘、声纹识别等新兴技术，实现手机点歌、社交分享、音准评分、歌曲竞技、智能管理等特色功能。该产品及其相关技术相继获得福建省优秀创意文化产品、福州市科学技术进步二等奖、福建省科学技术进步二等奖、福建省专利奖三等。

每一代的创新产品都迅速成为行业的标杆产品，并引发行业的重新洗牌。经过短短的几年 ，公司逐渐的占据了40%以上的市场份额，从行业的后起之秀逐渐的发展到行业数一数二的龙头企业。公司相继被评为高新技术企业、国家火炬计划重点高新技术企业、福建省创新型企业、福建省知识产权优势企业、福州市文化创意产业示范企业。

    二、重新出发，转型再创业之路
随着4G网络在国内的高速普及，中国已然进入了移动互联网时代，许多行业都乘着移动互联网的春风，上演着一场又一场的华丽转身。在企业发展中，刘灵辉并没有满足于已取得的成绩，他意识到虽然公司已经拥有5万多个娱乐场所客户，但是每个娱乐场所、每个家庭都是信息孤岛，单一娱乐场所自有资源已经无法满足消费者，而移动互联技术兴起，国家又大力支持文化和科技融合的产业发展，同时将 ‘互联网+’行动计划写进了政府工作报告中，这正是一个新的转型再创业机会。为此，他提出打造”互联网+泛娱乐“的战略，将全国所有KTV场所、家庭娱乐系统、以及手机和pad移动终端全部互联互通起来，从线下切入，联动线上线下资源，将最终用户、娱乐资源提供商、娱乐资源运营商聚集起来，打造互联网时代KTV行业的新商业闭环，实现线上流量变现和线下娱乐互联化，创建一个全新的数字娱乐生态圈。该项目在2013年初获得国家科技支撑文化创新工程项目的扶持。
    2015年6月视易发布了新一代的移动互联产品魔云K米系统，该系统不但可以实现点歌、切歌、呼叫服务等基础功能，还可以实现精准K歌评分、线上预订KTV包厢、超市点单等功能；用户能够通过该系统进行线上邀约、建立虚拟包厢、将聚会点滴分享到微信朋友圈、微博等平台；用户不但能通过该系统在线上进行K歌打榜，也能通过该系统参加全国联网K歌赛；用户能够从云端获取或通过手机上传自己想点唱的歌。
K米系统也给合作商家提供了巨大的价值。系统为商户提供客户管理工具，将线下实体卡、用户手机、微信号、K米号等进行关联，提升商户精准营销的能力，并有效降低营销管理成本。同时，该系统具有移动在线支付等功能，已经实现了B2B2C的商业价值闭环。

目前公司已经与与阿里巴巴签署支付和会员发展战略合作，与酷狗、虾米、多米、湖南卫视等进行音乐合作，全国联网KTV超过5000家，K 米APP 用户超过1500万。
借势移动互联网，依托线下联网KTV，魔云K米将会是近年来最有价值的KTV行业O2O服务平台。随着后续的推广，可以预见的是，以星网视易为首的KTV行业改革者，正在逐步实现行业娱乐内容的生态化与娱乐服务的智能化。
在刘灵辉的带领和努力拼搏下，星网视易公司逐渐发展成为行业的标杆企业，并连续7年市场占有率稳居行业第一。但他并不会满足于现有的成绩，常说：唯有永不止息地追逐梦想，不迷失，不退缩，主动出击，才能不断的提升自身的价值。他前进的脚步仍未停止，也注定没有终点。视易也不会停止创新的脚步。
